
【ＩＴ経営応援隊ぎふ 支援事例】 

５ 

 

5.山田木管工業所 http://www.yamamoku-gifu.com/ 

所在地：山県市 従業員数：9 名 業種：製造業 

業務内容：木工品の製造販売 
 

 

 

■相談内容・問題点■ 
・下請けとして家具を製造していたが、取引先からの受注が激減。新規事業として手ぬぐいを 

飾るオリジナル額縁を自社で開発し、ネットショップで販売を始めた。 

・集客方法がネット広告に依存していて、サイトへのアクセス数の変動が大きい。 

・オリジナル商品である額縁の売上を増やし、収益構造を改善したい。 
   

◆応援隊支援内容◆ 
ヒアリングの結果、「ミリ単位のオーダーメイド対応」、「高い強度」、「低価格」が強みであることが 

判明。 

商品力を高めるとともに、インターネットを活用した販売戦略を立案。 

 

○販売戦略立案支援 

・自社オリジナル額縁の強み、優位性を強調することをアドバイス。 

・手ぬぐい以外の物を飾る額縁を開発し、商品バリエーションを増やすことを提案。 

・事業コンセプトを明確にし、販売する商品の選択と集中を行うことを提案。 

・商品ラインナップをカテゴリー化すると共に、利用シーンを提案することをアドバイス。 

○ネット広告以外のサイトへの誘客戦略を指導 

・安定した集客数を図るため、ブログや facebook の効果的な活用についてアドバイス。 

・顧客の声や利用シーンを集めるキャンペーン企画を提案。 

 

◆支 援 結 果◆（応援隊支援に基づき、制作会社と協議しホームページ制作を委託されました。） 

○事業コンセプトと商品カテゴリーの明確化 

・「日本の壁を楽しくしたい！」というコンセプトを基に、自社商品ラインナップを「ウォールアートイン

テリア」とカテゴリー化し、新たなインテリアや店舗ディスプレイを販売。 

○ソーシャルメディア活用 

・facebook 上で額を飾った部屋写真の募集企画を行い、収集した利用シーンの写真を掲載。 

・ブログに自社商品に関するキーワードを盛り込むことにより、ネットショップサイトへのアクセスが

増加。 

 

 

 

 

 

ネットショップサイト Facebook ページ 自社ブログ 
 

■効 果■ 
①ネットショップでの自社オリジナル額縁の売上が、3 年で 10 倍に増加。 

②アクセス数の安定化に伴い、毎月の売上も安定化。 

③自社全体の売上高に占める額縁販売事業の割合も増加し、経営が安定。 
 

◆企業さまの声◆ 
何も分からない状態から支援していただき、ネットショップ事業が大きく成長しました。 

また、自社にビジョンとコンセプトという２つの大きな柱ができました。


